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JORNADAS DE FORMACION

MARKETING Y GESTION COMERCIAL

PARA BODEGAS

Jornadas dirigidas a bodegas adscritas a los CRDO Bizkaiko

Txakolina y Arabako Txakolina

,—-"'""___"""--.,‘.
GLOCAL

i at



e — - -
GLOCAL STEGTON EUSKO AURLAITZA . -~ COBIERNO vasco JECTETIN TN EUROGAP
¥ « INCAIRLUMEN, LURSIALDE e DEPARTAMENTE DE MECHD AMES ENTE. ARKETING FSTRATEGICO ¥ DFERAT

] 5 LIBUTION [EE';;HN:{;ZgE%:ﬂNTM Lh,qﬁu:qﬁf_ﬁgﬁmy;ﬁnqr;}mm_

PARTE 1: GESTION COMERCIAL EFICIENTE PARA BODEGAS

PONENTE: José Manuel Estefania — Dtor. General de Glocal

SINOPSIS

Inmersién en las diferentes organizaciones comerciales y opciones de distribucion. Caracteristicas y peculiaridades de los
canales HORECA y Alimentacion. Bases para la organizacion del Departamento Comercial, fijacion de precios, politica de
margenes, cuotas de venta y gestion del vendedor.

TEMARIO:

-IMPORTANCIA DE LOS CANALES DE DISTRIBUCION: CANALES MAS HABITUALES DE COMERCIALIZACION DEL VINO
-LA NEGOCIACION EN EL CANAL ALIMENTACION. SU EVOLUCION

-¢(CUAL ES LA ESTRUCTURA COMERCIAL MAS ADECUADA A MI EMPRESA?

-LA FIGURA CLAVE. EL DISTRIBUIDOR ¢(QUE PIDE LA BODEGA? (QUE PIDE UN DISTRIBUIDOR ? EL DISTRIBUIDOR IDEAL
PARA M|l BODEGA y SU PROBLEMATICA.

-CONDICIONES COMERCIALES
-LA POLITICA COMERCIAL

-LA PLANIFICACION DE LA VISITA
-LA PREVISION DE VENTAS

FECHAS Y HORARIOS
Duracion: 6 horas
Fechas: Martes 5 y Miércoles 6 de Junio
Horario: 16.30 — 19.30 horas
Lugar: Mendibile Jauregia (Leioa) — Sede CRDO Bizkaiko Txakolina

Inscripcidn: gratuita. Incribirse en formacionbodegas@eurogap.es o llamando al 943311000 facilitando nombre y
apellidos, bodega participante y un teléfono de contacto.
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PARTE 2: MARKETING VINICOLA

PONENTE: Enrique Larumbe — Dtor General de Eurogap

SINOPSIS

Partiendo de una introduccién de los conceptos mas basicos del Marketing Vinicola, llegamos a la elaboracién de un Analisis
de Fortalezas y puntos Criticos para la bodega. Se llegard a trabajar en la puesta en marcha de un sencillo Plan de
Marketing Vinicola. Se analizaran Acciones de Comunicaciéon, para descubrir nuevas herramientas sencillas y rentables y
hacer un Autodiagndstico de la Comunicaciéon de la bodega.

TEMARIO:

- POSICIONAMIENTO-ARGUMENTACION EN EL MERCADO
- DEFINICION DE LA VENTAJA COMPETITIVA

- ANALISIS DEL PRODUCTO Y PACKAGING

- REFLEXION SOBRE LA VARIABLE PRECIO

- HERRAMIENTAS EFICIENTES DE LA COMUNICACION

- LA MARCA.

FECHAS Y HORARIOS
Duracion: 6 horas
Fecha: Lunes 11 y Jueves 14 de Junio
Horario: 16. 30 — 19.30 horas
Lugar: Mendibile Jauregia (Leioa) — Sede CRDO Bizkaiko Txakolina

Inscripcion: gratuita. Incribirse en formacionbodegas@eurogap.es o llamando al 943311000 facilitando nombre y

apellidos, bodega participante y un teléfono de contacto.
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